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加盟流程图:
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加盟电话：4006866866
          0571—85458000
          18958077659
联系人：  项目发展部    项先生
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加 盟 怡 莱
2006年，国大雷迪森旅业集团投入巨资进入中端酒店和有限服务酒店领域，通过引进国际先进的酒店经营管理理念，联合著名酒店设计公司，创立了怡莱连锁酒店（ELANINN）连锁酒店品牌。怡莱连锁酒店（ELANINN）将在长三角地区城市中心商圈及风景旅游点开设连锁分店，同时面向全国发展，怡莱连锁酒店（ELANINN）的目标是力争用三到五年时间成为全国最具竞争力的经济型连锁酒店品牌之一。2008年怡莱将进入快速发展阶段，计划在3-5年时间里达到50家自营（加盟）连锁店的规模，为了更好地发挥市场化效应，推广高水准的酒店产品，现在全国范围内征招怡莱快捷型酒店战略合作伙伴，欢迎各方有识之士与我们建立战略加盟合作。
怡莱酒店管理公司优势：

1． 国际化的经验 
浙江国大雷迪森旅业集团拥有20余年的酒店管理实践，从三星级的杭州国际大厦酒店，到五星级的雷迪森广场酒店，拥有一支专业的管理团队，也吸收了大量国际资深酒店管理专家。针对每一个成员酒店我们都开创自己独具匠心的经营方针和准确的市场定位。目前管理的四星级以上的酒店达36家。
2． 标准化的管理系统 
在20多年的酒店管理实践基础上，我们设计了一整套符合中国国情的“酒店管理政策和作业标准操作程序手册”。

一、加盟方式

1． 收购自建：通过向国家国土管理部门批租土地、或向产权人收购房地产来发展“怡莱连锁酒店有限公司”；
2. 连锁加盟：通过特许经营方式加盟“怡莱连锁酒店”。许可方输出品牌、经营技术，提供员工培训、管理督导、销售渠道；受许方按许可方规范经营管理和联网销售，风险自担；
3. 租赁经营：公司向业主方租赁房地产，改建和经营“怡莱连锁酒店”。

4. 委托管理：以原有或新建宾旅馆委托公司经营管理。
5. 其他方式：包括合作各方能达成共识的其他方式。

二、加盟条件
1．认同怡莱企业文化和经营管理理念，忠实履行特许合同，按期缴纳各项特许费用。

2．特许加盟城市：直辖市、省会城市和区域经济中心城市，长三角城市优先考虑。

3．选址要求：（1）靠近如机场、工业区、物贸中心、展览中心、商务中心、大型市场等的区域。 

（2）邻近主要公路(或高速公路)的交叉道口，交通枢纽，市郊结合部、火车站、汽车终点站、大型停车场、商业网点等。以展览、商务、商业、车站等中心为最佳。 

（3）交通便利，能直达机场、车站、港口或经济文化中心；
              (4) 建筑面积在2800平方米～8000平方米的范围内，或可以建造的容积率
     在此范围内。

 (5) 可改建房间60—180套,建筑物结构为框架结构，允许进行改造。 
(6) 周边有一定的空地，有回旋的余地，出路通畅并可停车。 
(7) 水、电、煤气、排污、消防、通讯等设施到位（或方便改建）。 

三、特许加盟优势

1．品牌优势
统一的、完整的企业品牌形象识别系统

统一的品牌建设及全方位的网络品牌营销
   全国范围内媒体、杂志的宣传与投放
   怡莱网站（www.elaninn.com）的整体宣传推广
2. 销售优势
   全国400、1010-1010电话预订系统
   怡莱会员及多方客户数据资源共享
   怡莱网站与专业GDS（Global Distribution System）供应商的网络销售推广
   怡莱集团与全国各大网络订房公司的联合销售
   专业的销售分析、收益增长咨询
3. 技术优势
   酒店管理系统软件——FOXHIS酒店管理系统（包括集团模块）
   与怡莱中央预订系统（CRS）相连接

国际先进水平的MPLS-VPN网络化管理
专业的酒店电脑、无线网络架构设计及系统安装调试
提供及时的电脑远程维护和升级
4.经营优势
特许加盟服务
专业的特许加盟咨询
完善的特许加盟服务
开业团队服务
工程规划、设计
工程现场施工指导
酒店开业筹备协助
酒店开业验收
5.培训优势
怡莱酒店管理公司系统培训和实践性学习
针对特许经营酒店的初始培训、强制性培训计划
全方位、多层次的专项选择性培训课程   

6.酒店管理
专业的酒店营运咨询服务
标准化的服务质量管理系统
每季度/半年的质量检查
质量改进方案和跟踪系统
保证酒店客人满意度的控制方案
7.成本控制
标准化、集团化的中央采购渠道保证品质和优良的价格
成本控制分析与指导
先进的财务管理平台
四、加盟费用

特许加盟费（一次性）：30 万（ 80 个房间以内）,80 间客房以上每超过一间增加 1000 元。
特许经营保证金： 10 万元（合同期满无息退还）
特许初始咨询费（一次性支付）：按1500元/间计算
特许品牌使用费：每月特许酒店总收入的2.5％
特许服务支持费：每月特许酒店总收入的1.5％
怡莱FOXHIS酒店管理系统安装维护费：软件费用4.5万（成本）维护费3000元/年
工程筹备期管理支持费：10000元/月（一般四个月，具体视工程进度而定）
中央预定费： 20 元 / 间夜。
中介预定费：10 元 / 间夜。
最长加盟年限为8年。

外派员工薪水标准（见附件）。
以上具体费用以洽谈结果为准。
五、加盟流程

加盟者经过考察，向“怡莱连锁酒店有限公司”提出加盟申请。“怡莱连锁酒店有限公司”总部对加盟项目及市场情况进行考察，经确认后，与符合条件的加盟者签署加盟协议。总部收到加盟费后，为加盟店推荐工程设计单位，施工完成，经总部验收合格后同意授牌，加入“怡莱连锁酒店”营运网络。
    总部对加盟店进行质量检查、物资供应、市场推广，保障加盟店的运营。承认加盟章程、按期缴纳费用。按照“怡莱连锁酒店”统一的硬件标准进行装修改造。加盟店在业务上服从总部的领导，保持统一的管理服务标准。目前，要求发展加盟店的地区为省会城市及经济比较发达的城市，有充足的商务客源。为充分考虑到加盟者的利益，对每个城市的开店有严格的控制，使每个店都有相应的客源容量。

   符合条件的加盟者，“怡莱连锁酒店有限公司”授予使用“怡莱连锁酒店”的店名、标志及相关商誉的使用权，加盟者按照统一标准进行装修改造、经营管理。加盟者具有独立的管理权、经营权、财务权、人事权。但“怡莱连锁酒店”具有业务领导权和督察权，并对加盟者进行培训、服务质量、物资供应、市场销售进行全方位的保障。对不合格的加盟者进行整改、直至摘牌。加盟店在经营上独立核算、自负盈亏。
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怡莱连锁旅店特许加盟申请表   

	申请项目
	

	项目地址
	

	项目规模
	         平方米
	项目性质
	国有（  ）私有（  ）

	投资单位/个人
	

	法定代表人
	
	注册资金
	

	拟开业时间
	
	经营范围
	

	

	项目概述： （供水、供电、供气、项目配套概述情况）

	

	申请人
	
	电话
	

	传真
	
	邮件
	


                          杭州怡莱连锁酒店有限公司（监制）
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怡莱连锁旅店特许加盟资格评估及审批表   

	申请项目
	

	项目地址
	

	项目规模
	         平方米
	项目性质
	国有（  ）私有（  ）

	投资单位/个人
	

	法定代表人
	
	注册资金
	

	拟开业时间
	
	经营范围
	

	项目资格评估：（ 具体资料附后）

	工程部
	
	电子商务部
	

	财务部
	
	营运负责人
	

	评估负责人
	
	公司总经理
	


资格评估内容：

1.物业主为加盟方，需出具相关证照复印件（房产证、工商执照、企业代码等）；

2.如是承租人，则需出具与业主的租赁合同及相关证照复印件（房产证、工商执照、企业代码等）；

3.提供加盟建筑物的立面、平面及水、电、风等蓝图，同时提供建筑竣工验收的相关资料。
查询怡莱网站或拨打咨询热线，了解怡莱





领取怡莱招募合作书





领取《加盟申请表》，提出投资加盟怡莱申请





对投资加盟商进行资格评估与审批
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向怡莱交纳相关费用








